	РОЗКЛАД ЗАНЯТЬ 38 НАВЧАЛЬНІ КУРСИ ВІД КМВ АФНУ

	ДАТА
	ЧАС
	ЛЕКТОР
	ТЕМА

	

	12.05.
	10.00-11.30
	Рощіна Світлана
	Ринок нерухомості України. Основи рієлторської діяльності. Практика та стандарти сучасної ріелторської діяльності

	
	11.40-13.10 
13.20-15.00
	Мішустін Микита
	Правові основи рієлторської діяльності, практичні рекомендації. Юридичні аспекти в роботі.

	

	13.05.
	10.00-12.00
	Деревʼянко Вікторія
	Правостановлюючі документи та реєстрація права власності на нерухоме майно. Взаємодія рієлтора і нотаріуса.

	
	12.15-14.15
	Крикніцький Олександр
	Дозвільна система. Введення в експлуатацію. Переведення з житлового в нежитловий фонд.

	

	14.05
	10.00-11.30
	Греніха Людмила
	Особливості земельного законодавства в Україні. Операції з земельними ділянками.

	
	11.40-13.10 
13.20-15.00
	Топал Анатолій
	Комерційна нерухомість. Класифікація та принципи роботи з Замовниками рієлторських послуг.

	

	15.05
	10.00-13.00
	Лазоренко Наталія
	Аналітика нерухомості - супер навичка в комунікації з клієнтами.

	
	13.10-15.00
	Деревʼяно Вікторія
	Державні програми.

	

	18.05
	10.00-12.00
	Слюсаренко Нестор
	Технологічні аспекти роботи з Замовниками рієлторських послуг. Робота з Власником.

	
	12.10-14.00
	Гайдамаха Олена
	Практичні аспекти роботи з замовником рієлторських послуг. Робота з Покупцем.

	
	14.10-15.30
	Чорненький Володимир
	Іпотечне кредитування

	

	19.05
	10.00-11.30
	Степанюк Майя 
	Оренда об'єктів нерухомості. Технологія і особливості.

	
	11.40-13.10
	Максименко Олександра 
	Маркетинг ринку нерухомості. Кейс практикуючого маркетолога.

	
	13.20-14.20
	Сапожнікова Катерина
	Роль рієлтора у новому ринку: як чесність та інструменти DIM.RIA допомагають продавати прозоро та впевнено.

	
	14.30-1530
	Крупіна Євгенія 
	Містобудування 

	
	

	20.05
	10.00-11.00
	Холод Наталія
	Психологія та емоційний інтелект, як інструмент взаємодії з клієнтами і колегами. Навички і практичні поради.

	
	11.10-12.40
	Якименко Олександр
	Психологія і методологія в ріелторському бізнесі. Плавила і прийоми ведення ефективних переговорів. Філософія успіху в бізнесі. Мотивації для досягнення поставленних цілей.

	
	12.50-14.10
	Коваленко Яна
	Як Ші допомагає агенту працювати ефективніше.

	

	21.05
	11.00-13.00
	Абрамітова Ірина
	Як знімати нерухомість

	
	13.30-16.30
	ЕКЗАМЕН (тестування)
	Приймають члени сертифікаційної комісії.


